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Die Emerging Skills Training Library ist eine lebendige und stets aktualisierte
digitale Sammlung von Schulungsmaterialien, die auf unterschiedliche
Kontexte zugeschnitten sind, um den sich wandelnden Bedirfnissen und
Herausforderungen gerecht zu werden. Sie vereint Bildungsressourcen,
Projektergebnisse, Inhalte, visuelle Darstellungen, audiovisuelle Medien und
weitere Lernmaterialien, um kontinuierliches Lernen und berufliche
Weiterentwicklung im Bereich Jugendarbeit und verwandten Themen zu
fordern. Diese Bibliothek wird durch Ergebnisse anderer erganzender Initiativen
bereichert und enthalt einen speziellen Abschnitt zu wichtigen digitalen
Werkzeugen fir die Beschaftigung, was sowohl Jugendmitarbeitern als auch
jungen Menschen zugutekommt, die ihre Fahigkeiten verbessern mochten.
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TOOL 5

ELEVATOR

PITCH

Stellen Sie sich vor, Sie treffen jemanden, der lhre Karriere in nur
30 Sekunden andern konnte — wie wurden Sie sich vorstellen? lhr
Elevator Pitch ist Ihre Chance, einen bleibenden Eindruck zu
hinterlassen, Ihre Starken zu prasentieren und Interesse zu
wecken. Egal, ob Sie bei einem Vorstellungsgesprach, einer
Netzwerkveranstaltung oder einer Ideenprasentation sind, ein
starker, strukturierter Pitch kann Turen 6ffnen. Lassen Sie uns
Ihren heute gestalten!




Warum ist ein starker Pitch wichtig?

e Hinterlassen Sie einen bleibenden Eindruck in
Vorstellungsgesprachen, Networking-Events und beruflichen
Meetings!

o Vermittelt schnell Ihren Hintergrund, Ihre Fahigkeiten und Ziele.

o Starkt Ihr Selbstvertrauen in 6ffentlichen Reden und der
Kommunikation.

@ Haufige Herausforderungen, denen junge
Menschen begegnen:

/ Schwierigkeiten, sich professionell vorzustellen.

 Es féllt ihnen schwer, ihre wichtigsten Starken pragnant
zusammenzufassen.

/ Nervositat beim Sprechen vor anderen.

/ Wissen nicht, wie sie ihre Prasentation auf unterschiedliche
Zielgruppen abstimmen konnen.

O, Wie dieses Modul hilft:

e Vermittelt einen strukturierten Ansatz zur Prasentation eines
Pitches.

o Bietet Ubungsaufgaben, um das Selbstvertrauen zu starken.

 Hilft, einen Pitch zu erstellen, der kurz, wirkungsvoll und
ansprechend ist. 4



B Schritt 1: Verwenden Sie dieses Elevator-Pitch-
Vorlagenformat:

Name & Aktuelle Rolle  Stellen Sie sich vor.
® Wichtige Mehrwerte  Heben Sie relevante Fahigkeiten und
Erfahrungen hervor.
© Ziel Teilen Sie, wonach Sie suchen.
# Verbindung Beziehen Sie |hr Ziel auf Ihr Publikum.

, Beispiel: Hallo, ich bin Alex, Marketingstudent mit Interesse an
digitalem Branding. In meinem letzten Praktikum steigerte ich die
Instagram-Interaktion um 20 %. Jetzt suche ich nach Mdglichkeiten,
meine Fahigkeiten im Bereich Social Media Growth anzuwenden und
mit innovativen Marketingteams zu arbeiten!

?

B Ubung: Schreiben Sie lhr eigenes
Elevator Pitch mit der obigen Vorlage.



B Schritt 2: Verfeinern und Verbessern Sie lhre
Er&sentation — Scharfen Sie lhren Pitch mit diesen
Ubungstechniken

Nimm dich selbst auf  Analysiere deine Prasentation,
Stimme und Verstandlichkeit.

B Spiegelibung Beobachte deine Korpersprache und
Gesichtsausdrucke.

Feedback von anderen  Probiere deinen Vortrag bei
einem Mentor oder Freund aus und verfeinere ihn
basierend auf ihren Vorschlagen.

B Ubung: Halte deinen Pitch dreimal
und verbessere ihn jedes Mal.



v Checkliste & Nachste Schritte

0 Ich habe meine Kernbotschaft identifiziert—die zentrale Aussage, die
mein Publikum sich merken soll.

0 Ich habe eine kurze Geschichte oder ein Beispiel eingefiigt, um es
ansprechend zu gestalten (optional, aber niitzlich).

0 Ich habe ein starkes Ende mit einem Aufruf zum Handeln oder einem
einpragsamen Schlusssatz.

0 Ich habe den Inhalt pragnant gehalten und die Zeitvorgabe
eingehalten.

0 Ich habe meinen Pitch mehrmals gelbt und an meiner Stimme und
Korperhaltung gearbeitet.

0 Ich flihle mich vorbereitet, grundlegende Fragen oder Feedback nach
dem Pitch zu beantworten.

0 Ich habe Strategien, um meine Nervositat zu bewaltigen (Atmen,
Fokus auf freundliche Gesichter im Publikum, etc.).

0 Ich habe die Interessen meines Publikums bertcksichtigt und
meinen Inhalt entsprechend angepasst.

0 Mein Pitch hat einen klaren Einstieg, um die Aufmerksamkeit zu
erregen.
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